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(ВТС) РОССИИ В 2009 г. 

ЛЕБЕДЕВ К.К., СТ. АНАЛИТИК ИФИ, 08 февраля 2010 г. 

Объем экспорта ВиВТ по итогам прошлого года вырос почти на 10% и превысил 7,4 

млрд долл. Таким образом, рост объемов экспорта оружия, начавшийся еще в 1998 

г., продолжается (см. рис. 1). 

Рис. 1. Экспорт вооружений и военной техники 
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В товарной структуре экспорта продолжает доминировать продукция для военно-

воздушных сил (ВВС), средняя доля которой за период 2002-2009 гг. составила 

55,7%. На втором месте идут вооружения для сухопутных войск и 

противовоздушной обороны (ПВО) – почти 27%, доля ВиВТ для военно-морского 

флота (ВМФ) за аналогичный период составила в среднем 18% (см. рис. 2). 

Рис.2. Товарная структура экспорта вооружений и военной техники 
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Столь сильное доминирование ВиВТ для ВВС в структуре продаж связано с 

преобладающей в начале десятилетия ролью в географической структуре экспорта 

КНР и Индии (70%). Интерес этих крупнейших импортеров тогда был особенно 

прикован к российским истребителям семейства "Сухого": кроме крупных 

контрактов на их поставку, были заключены  лицензионные соглашения на 

изготовление в КНР и Индии ограниченных партий Су-27СК1 и Су-30МКИ2 

соответственно. В последние же годы доля этих импортеров начала снижаться, а 

спрос стал смещаться в область вооружений для ВМФ. Диверсификации товарной 

структуры стоит ожидать и далее, в том числе за счет ВиВТ для ПВО (в этом виде 

вооружений заинтересованы страны Ближнего Востока и Латинской Америки). Об 

успехе ВТС в 2009 г. свидетельствуют и следующие факты. Во-первых, 

"Рособоронэкспорт" подписал новые контракты на сумму более 15 млрд долл., что 

на 65% больше показателя 2008 г. Во-вторых, если по итогам 2001 г. объем 

экспортного портфеля "Рособоронэкспорта" составлял 12 млрд долл., в 2006 г. – 18 

млрд долл., то по итогам прошлого года аналогичный показатель превысил 34 млрд 

долл. Особого внимания заслуживает активизация ВТС со странами Ближнего 

Востока.  

Первым положительным результатом стали договоренности с Саудовской Аравией: 

пакет соглашений стоимостью около 2 млрд долл. предположительно может 

включать в себя поставку 150 вертолетов (30 Ми-35 и до 120 Ми-17 различных 
                                                             
1 Согласно условиям лицензии, КНР имеет право произвести 200 самолетов этого типа. Силовая 

установка, включающая пару турбореактивных авиадвигателей  АЛ-31Ф, поставляется из России.  

2 Согласно условиям лицензии, Индия имеет право произвести 140 самолетов этого типа. Силовая 

установка, включающая пару турбореактивных авиадвигателей  АЛ-31Ф, поставляется из России. 



 

модификаций), более 150 танков Т-90С, порядка 250 БМП-3, несколько десятков 

зенитных ракетных систем и комплексов.  

Также подписан контракт с Ливией на сумму 1,3 млрд евро (более 1,82 млрд долл.). 

Предполагается, что в эту страну будут поставлены вертолеты различных типов, 

зенитно-ракетные системы ТОР-М1, системы ПВО С-300ПМУ, новые танки Т-90С. 

Кроме того, российская сторона готова приступить к модернизации советского 

вооружения, которым вооруженные силы Ливии укомплектованы на 90%3. 

Сотрудничество со странами Ближнего Востока дает основания рассчитывать на 

различные позитивные эффекты. Во-первых, расширится география российского 

экспорта вооружений. Во-вторых, благодаря отличным географическим и 

геополитическим условиям в регионе возрастет диверсификация товарной 

структуры экспорта. В-третьих, крупные поставки конечной продукции ВиВТ в 

перспективе открывают рынок ее модернизации и обслуживания, что ведет к 

углублению сотрудничества между производителем и потребителем. В-четвертых, 

страны Ближнего Востока являются платежеспособными клиентами, поэтому 

стоимость экспорта вооружений может значительно вырасти, особенно если 

"Рособоронэкспорт" сумеет потеснить в регионе традиционного поставщика – США. 

Таким образом, итоги 2009 г. показали, что российские ВиВТ оказывают все 

большую конкуренцию американским, а Россия возвращается на региональные 

рынки, с которых была выдавлена конкурентами после распада СССР. Рост 

объемов экспорта и подписанных контрактов наряду с увеличением 

гособоронзаказа позволит загрузить мощности российского ОПК на несколько лет 

вперед.  

 

                                                             
3 АРМС-ТАСС. 


